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Альтернативная энергетика – ветряки

В Европе и США ветряки – привычный элемент загородного пейзажа. Но в России электроэнергия до сих пор поставляется многим категориям потребителей по жестко регулируемым ценам, так что пока установка ветряка чаще всего невыгодна  экономически.
- Нам нередко говорят, что в Дании или Голландии ветряки стоят чуть ли не в каждом дворе, хотя средняя скорость ветра там примерно такая же, как и у нас, - говорит генеральный директор компании «Сапсан – Энергия Ветра» Валерий Васильев.- Вот только при этом они упускают из виду, что ветряки бывают разными: сетевыми и автономными.

Действительно в Европе, где стоимость электроэнергии в разы выше нашей, распространены именно сетевые ветряки. Они подключаются к центральной сети электроснабжения, оборудуются счетчиками и способны отдавать энергию в центральную сеть. Иными словами, владелец ветряка продает энергоснабжающей компании вырабатываемую энергию, стоимость которой засчитывается ему при оплате. Не следует забывать о законодательстве, четко регламентирующем подобные взаимоотношения. В России правовая база такого рода практически отсутствует.
Впрочем, даже европейская бизнес- схема не идеальна, прежде всего, в силу технологических причин. «Такой ветряк плох тем, что «портит» центральную сеть резкими перепадами мощности, которая сильно зависит от скорости ветра,- поясняет Валерий Васильев.- В итоге станция, ориентированная на снабжение электроэнергией конкретного района, способна  без видимых последствий поглотить лишь 6-10% такой «грязной» энергии. Следовательно, должны быть специальные организации, которые будут отслеживать, сколько ветряков уже подключено, а сколько еще можно».
Кроме того, при подключении ветряка к центральной сети требуется подписать договор с организацией и оформить множество иных документов, что даже за рубежом отнимает массу времени. А если вспомнить, какие бюрократические препоны возникают  в случае необходимости хоть что - то согласовать в России, можно смело предположить, что на получение разрешения и все необходимые согласования уйдет несколько лет, не меньше.
          -Во всем мире ветроэнергетика- дотационная и очень престижная отрасль, на 70-90% финансируемая государством, экологическими фондами, различными грантами со сроком окупаемости вложений 15-25 лет или даже без срока. В результате, развитие ветроэнергетики в России возможно лишь силами предпринимателей готовых первое время мириться с трудностями и лишениями, занимаясь этим пока еще не слишком популярным бизнесом, чтобы в будущем – отдаленном или не очень – стать лидерами только- только зарождающегося рынка.

«Назвать наше дело бизнесом в полном смысле этого слова трудно, - соглашается Валерий Васильев.- Да, мы работаем на полной самоокупаемости, но бизнес очень сезонный. Бывает, что зимой несколько месяцев сидим  без единого заказа». Спрос на ветряки пока невысок. Потенциальных потребителей смущают и высокая цена, и риск остаться без электричества в случае безветрия. Наконец, играют свою роль долгий срок окупаемости ветряка и, как следствие более высокая цена электроэнергии, чем из центральной сети. К нам приходят три категории клиентов. Прежде всего, те, кто подключен к центральной сети, но либо та работа с перебоями, либо они надеются сэкономить на счетах за электроэнергию. Им приходится объяснять, что покупка ветряка для них бессмысленна, и не оправдана. Вторая категория – те, у кого нет центральной сети  и нет возможности ее подвести. Это наши основные клиенты. Ну, и третья: те, у кого и сеть есть, и работает хорошо, но они хотят поставить ветряк, потому что он им нравится, и все тут. Никаких попыток сэкономить, просто – для красоты, эффекта.
       Российские климатические условия далеко не на всех территориях способствуют развитию ветроэнергетики, а обманывать потребителя, уверяя, что ветряк даже при небольшой скорости ветра будет выдавать номинальную мощность, - себе дороже.
-Если утверждать, что ветряк рассчитан на 5 киловатт, будет гарантированно производить их чуть ли не при любом ветре, то продавать будет проще. Люди начнут покупать. Вот только потом придется возвращать деньги. Одно дело – продать меньше, но совсем другое – единовременно вытащить из оборота 12 тысяч евро и вернуть недовольному клиенту, - комментирует ситуацию Валерий Васильев.

На выработку ветряка может повлиять и окружение. Берега рек, высокие места – все это факторы, улучшающие «ветрогонность». Точно так же близость к лесу или иному препятствию заметно снижает выработку энергии ветряком, а неудачное расположение в низине здорово понижает мощность ветряка даже при нормальной средней по району скорости ветра. Впрочем, влияние некоторых негативных факторов можно снизить, сделав,  например, мачту повыше.
Когда электроэнергию потребителям в нашей стране начнут отпускать хотя бы по себестоимости, спрос на ветряки заметно возрастет, и бизнес начнет бурно развиваться. Ведь ветряк куда более выгоден по сравнению, например, с дизель-генератором!         
В России бизнес на ветре остается явно не массовым, а его прибыльность в нынешних условиях находится под вопросом. С другой стороны, перемены на национальном рынке энергетических ресурсов не за горами, в том числе они возможны в связи со вступлением России в ВТО. А раз так, перспективы альтернативной ветряной энергетики не следует скидывать со счетов.
